
云图FLY 互联网+场景革命投资峰
会

尊敬的  先生/女士，您好！

云图FLY 互联网+场景革命投资峰会将于2018年03月在杭州召开。

会议内容

回首2017年，当你在逃离北上广的时候，美国在全球抢钱抢人才，而一场流感让中产阶层陷入恐慌。世界变化无
常，而唯一不变的是你永不放弃的梦想！

过去的一年里，王健林甩卖万达广场，大步迈向轻资产之路；雷军带领小米触底反弹，又迎来一个雷布斯的时代；
董明珠小姐依旧为中国制造代言，炮轰资本市场野蛮者的进攻；王小川去美国上市敲了钟，终于要结束单身钻石王
老五的生涯了；马云不甘寂寞，不停地扫货实体经济，之后他又开始了演员之路。

成功与掌声背后都是故事，那么下一个十年谁将会成为继任者？

在快速变化的时代，看准趋势比勤奋更重要

时代的变化似乎越来越快，互联网、移动互联网、人工智能...各种新生事物层出不穷,但人并不总是被大时代裹挟
着，身不由己的前行，他们还可以通过自己的奋斗，在时代的浪潮里活得很好。

在每个人的一辈子里都会有那么一两次机会，只要能够抓住，就可以通过自己的奋斗，在时代的浪潮里活得很好，
关键就看你是否能把握得住。

那现阶段的风口是什么呢？

经过了六年的洗牌，

如今实体店确实到了一个生死存亡的最关键时刻！

但是，请记住：

最优秀的商业模式，一定诞生最兵荒马乱的时代！

在这个时代，场景即产品，分享即获取，跨界即链接，流行即流量。

而此时，大部分“实体店”还不能清醒的看到趋势，所以生意十分萧条，导致房租不断降低，而网店成
本却不断上升。两者最终回到了同一条起跑线上！一切归零，公平竞争。

而这恰恰就是“实体店”最大的机会！

如果给我一个筹码，我一定赌实体店会赢。

今天，有人已经在这个广阔的蓝海打响了第一枪。

在西子湖畔阿里巴巴的故乡杭州，一个叫做“BFORCE云图”的互联网品牌正迅速升起，经过2017年半年时间的布
局在全国已有150多位合作伙伴，2018年全面升级打造“云图FLY”，有望超越“美团”。

云图FLY，让线下实体店铺以VR全景方式呈现线上化，让零售从流量思维到超级会员思维，帮助建立了一种零售
业和消费者之间可持续可信任的分享关系平台。

通过云图FLY，帮助商家提高对消费者的服务体验，打造超级会员，以老带新，口碑拉客，高效引流，会员自营，



从而使线上线下相结合，让实体商家成功转型和升级。
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  云图FLY的核心价值：

         核心价值1：



线下场景线上化：足不出户，让消费者通过VR全景感受零距离真实购物体验

云图FLY打造超越实体店、淘宝、微店的虚实一体化第四代全新店铺形态，其将实体店、网店、微店三
店合一，并融入了先进的全景技术，将实体店铺场景真实还原，让用户随时随地可以在其中进行互动、
分享，以及多方位身临其境般体验全景购物。

核心价值2：

打造超级会员：用情感数据建立自己的超级会员，沉淀数据打造自己的系统

云图FLY改变了冷冰冰的流量思维所带来的传统营销模式，将传统导购培养为超级导购。超级导购通过
会员的标签，从转化率和粉丝ARPU值入手，留存和开发超级会员——老客户、会员，做有情感、有温
度的营销，在商家和消费者之间建立了一种可持续可信任的正式关系。最终帮助商家利用情感大数据，
驱动零售转型升级，有效提升商家的运营效率，打造属于自己的超级会员和系统。

核心价值3：

跨界共享：商家异业联盟，实现会员共享跨界营收

云图FLY平台的商家在实现商家联盟后，商家与商家之间实现资源共享，通过平台高效引流；一个商家
推荐给另一个商家的会员在该店内消费时，推荐商家会获取收益。
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  云图FLY和拼多多，美团等传统平台的区别
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 “合伙人”模式已是大势所趋！

李总理曾说过：“未来不再有公司，只有平台；未来没有老板，只有创业领袖；未来不会再有员工，只有合伙
人。”

从阿里巴巴、华为、小米，再到传统行业万科、海尔。这些企业再一次印证合伙人制将是未来企业发展的核心法
则。

通过云图FLY，消费者可以获得:更便捷、更有趣、更精准的消费体验。

运用云图FLY，企业、商家获得:最低的成本获得最多的精准用户，提升销售业绩。

但如果你想获得更大的创富机会,更推荐你成为云图FLY的事业合伙人。



事业合伙人是做什么的？简单来说就是云图FLY在每个地区的代理人，这个代理人将获得以下两项预期收益：

区/县合伙人收益

云图FLY在全国每个区/县级行政区域招募“唯一”服务商（事业合伙人），该服务商将享有所授权区/县市场的开
发、服务、管理等独家资格。

1.平台佣金收益：你将享有所在区/县平台消费总额而产生佣金的20%分成。如果一个地区在云图FLY上的年消费总
额达到6000万元（以整合500个商家，每个商家月销售额1万元为依据），这个收益将达到120万。

2.商家赋能收益：在授权区域内，假如你能整合500个商家，每个商家按最低3000元的服务费收取，您的收入将达
到150万。

更重要的是，您将拥有一个所在区域的商家数据、消费者画像数据的大数据库，可以为本地商家提供各种数据服务
获得数据服务收益和广告收益。
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云图FLY受到社会各界的认同和支持

▼接待商、协会考察交流▼
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总部扶持政策

经营支持：全力帮助服务商开拓市场，开发客户，人力资源管理，协助服务商搭建组织架构；

培训支持：免费培训服务商行业知识，专业技能及团队素养和产品运营知识；

运营支持：确保整个营销过程可以更明确更顺畅，前期总部负责提供完善的运营支持，提供全方位业务和技术支持
服务；

市场支持：帮助服务商规划市场，达成既定目标，公平的市场保护政策；

团队支持：客服呼叫中心获取有效资讯信息，及时反馈服务商；

售后支持：自身技术团队帮助解决系统定时升级，获取更全面、更安全的操作功能。
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看到商机不等于抓住商机

首先，感谢您耐心看到这里！其次，如果您有兴趣成为云图FLY平台的事业合伙人，可参加云图FLY《互联网 + 场
景革命》全国事业合伙人招募集结号。

会议时间：2018年3月22日—3月23日

 会议地点：杭州东方愚舍 黄龙饭店（杭州市江干区民心路88号）

 会议内容：追逐“互联网+”风口，云图FLY产品说明

会议日程



会议门票

前50位报名980元/位；50位后按照原价1380 元/位安排。均 赠送五星级酒店住宿及次日早餐 。

活动家 

成都云数海量智能科技有限公司 

2018年3月27日


