
2018亿欧B2B独角兽成长营

尊敬的  先生/女士，您好！

2018亿欧B2B独角兽成长营将于2018年03月在北京召开。

会议内容会议内容

B2B独角兽成长营是亿欧联合盛景网联，展开针对B2B行业企业主与创业者的专业课程，通过B2B行业面对的产品、
销售、品牌、投融资等问题，帮助初创B2B企业主更快找准方向、摸清定位，在市场站稳脚跟。结合亿欧、盛景网
联背后投资机构、企业资源、宣传与品牌资源，共同打造国内专注B2B行业的培训课程与社群组织，在此之前B2B独
角兽成长营已为数十家B2B企业赋能，帮助其在融资、产品、品牌层面获得长足发展。

 

课程亮点课程亮点

开悟 - 专注B2B行业创新课程

培养学员创新意识，基于创新方法论解决企业内部创新力不足、人员思想不统一、中层思维缓慢、顶层设计不
足、管理边界局限等问题，从核心团队重获凝聚力。

寻道 - 顶级投资人答疑解惑

打破商业认知边界，基于亿欧、盛景网联产业创新经验与一线投资人视角，解决商业固化思维，探寻创新边
界，从顶层设计辅助商业蓝图构建，发现商业正确道路。

获术 - 商业顶层设计与企业规划管理

解决创业者路径规划、经营管理、人才培养、产品设计、市场营销、财务优化等核心商业能力，理论知识与实
践经验落实技能提升与学习，向成熟企业家靠拢。



蓄能 - B2B垂直社群 + 强势媒体平台

基于“B2B产业联盟”的社群互动，得益于亿欧100万内容覆盖能力，盛景网联30000家企业资源，100亿资
金，50位商业导师，20+产业落地活动，商业资源注入，提供企业快速成长机会。

 

上半部分上半部分



下半部分下半部分



会议嘉宾会议嘉宾







会议门票会议门票

报名费用：88000报名费用：88000

Q&AQ&A



成长营具体都什么内容？成长营具体都什么内容？

采用“班级分类制”、 “教学+私董会+分享会”的形式，由2B投资/企业大咖+盛景大咖进行赋能、提
供“完整的课程体系+个性帮扶+资本对接+资源对接”实现1-N的加速。0-1阶段顶层设计（商业模式、股权
设计、估值融资节奏、快速盈利、产品组合，运营节奏、销售管理、企业文化）是粗线条，1-N阶段要细线
条、梳理清楚。 成长营不只是简单的培训，更多的是价值赋能。

为什么适合我？为什么适合我？

创业者是孤独的，B2B创业者更加孤独，B2B 业务发展相对B2C也更慢，营销慢成本高、圈内单打独斗、业务
协同少，需要建立协同生态系统。独角兽成长营是一个垂直于企业级服务领域创业者的圈子，大家一起抱团，
协同发展。您也是B2B创业者，当然希望加入我们，一起成长壮大啦。盛景是中国最大的B2B培训集团，也是
中国最大母基金之一，覆盖国内主流一线B2B基金和全球顶尖基金，已建立了完整B2B生态系统。不管是1-N
的企业快速发展战略和管理运营能力的课程体系，还是资本加速对接，亦或者生态资源对接，对早期创业企
业，都是很好的入口。

市面上有这么多创业营，你们有什么区别？市面上有这么多创业营，你们有什么区别？

盛景导师会做1对1辅导；另外结合盛景和亿欧优势互补，我们最大的区别有三点：第一，我们只垂直于企业级
服务领域；第二，盛景专注于中小企业家老板培训10年，有完整的课程培训体系，讲师也是自身合伙人；第
三，培训只是一个入口，更多的是赋予盛景和亿欧的资源帮你找到更多的客户流量出口。

往期都有哪些学员参加？往期都有哪些学员参加？

往期学员已有新三板企业，也有Pre-IPO项目，市值从1亿到近50亿，他们已经在成长营的陪伴下实现了商业
模式连续升级，有些甚至直接变为盛景的直投项目，包括：肯耐珂萨创始人沈健、Ping++创始人金亦冶、社
保通创始人李贤威、云账户CEO杨晖、易观亚太执行总裁冯阳松、捷会易创始人纪景姝、亿欧公司创始人黄渊
普等。

这期已参加的有哪些？这期已参加的有哪些？

我们会定期对外公布一参加的企业及企业主，敬请期待。

我时间比较忙，让我们合伙人参加可以么？我时间比较忙，让我们合伙人参加可以么？

我们建议是创始人CEO来参与，或者至少是核心团队的联合创始人。创业的路不好走，绝大多数创始人背景都
是偏科的，尤其是顶层架构的设计能力和管理运营能力经验不足，路上的坑有很多，加入成长营也是在相对降
低创业路上的试错成本。如果不是核心人员参与，相信对团队和企业的整体成长帮助也不会太大。

活动家 

成都云数海量智能科技有限公司 

2018年1月24日


