
燃气行业营销与市场拓展技能高效
特训班

尊敬的  先生/女士，您好！

燃气行业营销与市场拓展技能高效特训班将于2018年04月在长沙召开。

会议内容

　　随着燃气市场的日益成熟，竞争的日益激烈，燃气企业要生存发展，保持良好的经济效益，仅仅依靠管线和设
备安装收益是不行的，一旦市场丢失或者饱和，企业就会失去经济来源，失去发展动力。如何面对变幻莫测的市
场，营销方式需要不断变化，营销手段需要不断更新，企业的营销管理　工作也必须不断的改进和创新。实践表
明，加强和创新营销管理将是促进燃气企业不断发展，提升企业效益的最好手段。
　　众所周知，新的营销形式和营销手段的运用，和人才是分不开的，培训是迅速达成共识，掌握营销技能的主要
方式之一。
　　为了提高燃气行业销售及相关管理人员销售技能和管理水平，掌握和熟练运用专业知识、高效的与用户沟通，
达成最终合作。北京市中燃联信息咨询中心将举办“燃气行业营销与市场拓展技能高效特训班”。望各有关单位踊
跃报名。

一、培训目标和意义：
　　通过此次培训，提高燃气行业销售及相关管理人员销售技能和管理水平，掌握和熟练运用专业知识、高效的与
用户沟通，达成最终合作。

二、组织结构：
　　主办单位：北京市中燃联信息咨询中心
　　支持单位：中国天然气行业联合会、中国天然气设备网、天然气（煤层气）与管道网

三、教学培训内容： 
（一）营销基础与方法
1、营销的定义与基础知识
2、燃气行业营销流程与方法
（二）民用老户开发业务
1、民用户分类
2、老户开发思路
3、老户开发环境营造
4、老户开发流程
（三）大客户开发与维护
1、大客户重要性分析
2、大客户分类
3、大客户发展的阶段和方法
（四）客户常见问题探讨
1、信任建立与统一性
2、客户需求的深入分析
3、公司优势与客户需求的契合
（五）LNG单点直供竞争应对
1、供气流程分析
2、设计规范分析



3、运营层面分析
4、环保层面分析
5、经济层面分析
6、应对建议
（六）燃气新业务的开发
1、市场现状及发展分析
2、燃气公司优势发挥
3、市场开发方法
（七）天然气分布式能源客户开发
1、供能方式分析
2、天然气分布式能源系统介绍
3、常见辅助供能系统介绍
4、典型项目与开发
（八）打造优秀的市场管理体系
1、市场管理体系构成
2、市场定位与开发计划
3、商机管理分析
4、业绩管理分析

四、培训地点、时间、费用：
　　培训时间：2018年4月25-28日（25日报到）
　　培训地点：湖南长沙

会议门票

　　培训费用：5000元/人

活动家 

成都云数海量智能科技有限公司 

2018年1月22日


