
《创新金融模式与上市并购》总裁
峰会

尊敬的  先生/女士，您好！

《创新金融模式与上市并购》总裁峰会将于2016年10月在深圳召开。

会议通知会议通知

同样的经济环境，为什么中小企业比世界500强经营的更加艰难？
◎企业盈利模式过于简单，靠产品一买一卖赚取差价！（仅仅这一条90%的企业已经中枪了）
特点：企业盈利的方式过于单一；赚钱的方法你的朋友、发小、甚至是公司的保安都知道；那么竞争对手想要模仿
你，超越你实在太容易了！！！

（随着同行对手越来越多，市场经竞争越来越激列；传统的“低买高卖”、“信息不对等”、“模仿、山寨、低
价”等方法已经不能满足今天瞬息万变的市场）
同样是经营企业：我们简单看看优秀企业的盈利模式？
某知名世界500强，洗化行业！经营方式如下：
1、在中国广州有生产企业(A公司)，生产产品之后，不会直接卖掉【赚一笔生产利润】
2、成立一家专门的销售公司（B公司），专门销售A公司的产品，但不会直接收货款【赚一笔销售利润】
3、成立一家专门处理税务的公司（C公司），在特殊时期、特殊的地域，对于税收的优惠有很大的不同！专门处理
B公司的税务【赚一道税收利润】

4、成立一家外汇公司，利用人民币与美元之间的汇率差【赚一笔汇率利润】
5、将赚钱的财富在美国的上市公司转一圈；若市盈率为30倍，1个亿的利润瞬间变成30亿【赚一笔资本市场利润】
如果在我们的行业中，你的企业才赚一道钱；别人挣了5道钱！如何竟争？？？这是值得我们每一位企业家深思的问
题！
我们简单看几个翟耘锋翟总亲自辅导的案例解析：

一家经营15年的药品生产企业，急缺3000万流动资金，如何快速化解企业的资金难题？一家经营15年的药品生产企业，急缺3000万流动资金，如何快速化解企业的资金难题？

企业具体情况：企业具体情况：
该药品生产企业（A公司），该药品生产企业（A公司），急需3000万急需3000万周转资金使用3个月时间。周转资金使用3个月时间。
无论采用无论采用股权股权、债权融资、债权融资，谈判周期都比较长，远水救不了近火。，谈判周期都比较长，远水救不了近火。
经详细调查了解发现，该企业经详细调查了解发现，该企业供应商有300多家供应商有300多家；；

于是翟耘锋为该公司设计了一套于是翟耘锋为该公司设计了一套大跨跃式发展与供应商优化方案大跨跃式发展与供应商优化方案；；
未来3年，每个领域供应商未来3年，每个领域供应商仅选1家仅选1家，公开招标。，公开招标。标金1-10万标金1-10万不等，经专家评审委员会2个月时间审核：不等，经专家评审委员会2个月时间审核：
若审核通过，标金自动转为合作预付款；若审核不通过，标金退回，以后还有合作的机会！若审核通过，标金自动转为合作预付款；若审核不通过，标金退回，以后还有合作的机会！
短短一周时间收到短短一周时间收到5700万5700万；解决了A公司的资金瓶颈，更值得说明的是：此次融资行为；解决了A公司的资金瓶颈，更值得说明的是：此次融资行为没有任何的资金成没有任何的资金成
本本；；

 
一家600万营业额的公司，究竟用了什么策略半年做到1.1亿，成长20倍？一家600万营业额的公司，究竟用了什么策略半年做到1.1亿，成长20倍？
企业具体情况：企业具体情况：
深圳某水处理设备公司，经营了深圳某水处理设备公司，经营了10年营业额才600万10年营业额才600万，因为公司规模较小不敢开发大客户，因为解决不了运，因为公司规模较小不敢开发大客户，因为解决不了运
作过程中的资金问题？作过程中的资金问题？
在翟耘锋的指导下：在翟耘锋的指导下：
开发大客户，成功与深圳富士康达成合作，签下开发大客户，成功与深圳富士康达成合作，签下5000多万5000多万的定单；的定单；
再次与惠州大亚湾核电站达成合作，签下再次与惠州大亚湾核电站达成合作，签下4000多万4000多万的定单；的定单；
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当然：你肯定会问，年营业额600万的公司如何能签下当然：你肯定会问，年营业额600万的公司如何能签下9000多万的定单，资金问题如何解决9000多万的定单，资金问题如何解决？？
其实资金问题困扰着所有中小企业发展；如何能将融资与其实资金问题困扰着所有中小企业发展；如何能将融资与金融金融上升到战略的高度,上升到战略的高度,解决了资金的问题，企业将解决了资金的问题，企业将
能快速发展能快速发展。。
 
某化工企业成立10多年，年营1800万如何上市？某化工企业成立10多年，年营1800万如何上市？
于是翟耘锋帮其制定出了一套企业在未来于是翟耘锋帮其制定出了一套企业在未来3年上市的方案3年上市的方案：分析行业前五大竞争对手，每家找10个代理商，：分析行业前五大竞争对手，每家找10个代理商，
邀请到一起。给他们讲：过去你们做代理商，所代理产品的公司上市后，跟你们有没有关系？NO,回答是没邀请到一起。给他们讲：过去你们做代理商，所代理产品的公司上市后，跟你们有没有关系？NO,回答是没
有关系！有关系！

此老板说：这里我们公司未来此老板说：这里我们公司未来三年上市的详细方案三年上市的详细方案，如果你们有兴趣；我们一起合作，等我们公司上市后，，如果你们有兴趣；我们一起合作，等我们公司上市后，
大家不仅可以赚产品的利润；同时还可以赚取资本市场上高回报的资本利润！大家不仅可以赚产品的利润；同时还可以赚取资本市场上高回报的资本利润！

代理商问：如果上市不成功呢？此老板说：如果上市不成功，你们的资产还是你们的资产，一分钱损失也没代理商问：如果上市不成功呢？此老板说：如果上市不成功，你们的资产还是你们的资产，一分钱损失也没
有！！！有！！！
于是这50家代理商都成为了该公司的代理商，资产打包在一起，并且2年半的时间就上市了！于是这50家代理商都成为了该公司的代理商，资产打包在一起，并且2年半的时间就上市了！上市后市值30上市后市值30
个亿个亿！！！！！！
 
5万元运作10个亿5万元运作10个亿太阳能太阳能发电站的真实项目发电站的真实项目
背景环境介绍：背景环境介绍：
A老板是某上市公司的副总裁，该上市公司：主营大中型发电设备（以出口为主），受到金融危机及国际行A老板是某上市公司的副总裁，该上市公司：主营大中型发电设备（以出口为主），受到金融危机及国际行
情不太景气，经营不是很好。于是A老板，想运用资本运作的方式收购该上市公司。情不太景气，经营不是很好。于是A老板，想运用资本运作的方式收购该上市公司。

由于A老板对太阳能发电行业非常熟悉，具体方案设计如下：由于A老板对太阳能发电行业非常熟悉，具体方案设计如下：
一、A老板投资5万，注册了100万的公司，占5%的股份，主营业务做：太阳能发电站设备的代理。一、A老板投资5万，注册了100万的公司，占5%的股份，主营业务做：太阳能发电站设备的代理。

二、二、逆向操作逆向操作，找到政府谈，要投资10亿建太阳能发电站项目支持当地经济发展；于是得到政府积极支持，，找到政府谈，要投资10亿建太阳能发电站项目支持当地经济发展；于是得到政府积极支持，
出具了文件，同时所发电能并入电网销售。出具了文件，同时所发电能并入电网销售。

三、A老板拿着政府文件，找HK香港公司融资；HK香港公司要对其该项目进行3笔投入：（1）三、A老板拿着政府文件，找HK香港公司融资；HK香港公司要对其该项目进行3笔投入：（1）投资95万，投资95万，
做实A老板的主体公司做实A老板的主体公司。（2）。（2）投资2000-5000万投资2000-5000万，用于建议太阳能发电站项目的定金，用于建议太阳能发电站项目的定金。（3）10亿规模发电。（3）10亿规模发电
站建成之后，并且所发电能并入电网销售时。才将10个亿全部投过来，双方很快达成合作。站建成之后，并且所发电能并入电网销售时。才将10个亿全部投过来，双方很快达成合作。

四、找上市公司承建10亿规模的太阳能发电站，预付定金四、找上市公司承建10亿规模的太阳能发电站，预付定金2000-5000万2000-5000万，将电站建成之后，并且所发电能并，将电站建成之后，并且所发电能并
入电网时付清全款。入电网时付清全款。
项目实施结果：项目实施结果：
两年时间建成，A老板成功从两年时间建成，A老板成功从5万元变为5000万，增长1000倍5万元变为5000万，增长1000倍。。
项目建成后，还可以利用项目融资、发行项目建成后，还可以利用项目融资、发行私募私募债、发行信托一系例的金融工具，运作更多的项目。债、发行信托一系例的金融工具，运作更多的项目。

价值一：独一无二
中国唯一一家将世界500公司、中国顶尖企业背后的成功秘密全方位解密，解开企业发展的顶层设计所需要的各种
资本运作、金融、战略设计、商业模式、资源整合方法以及系统竞争力的打造。

价值二：含金量
系统竞争力帮助您的企业实现资本裂变、企业大跳跃式增长的金融思维与操作策略。

价值三：稀缺
任何教科书、培训机构都提供不了的金融能力与资源。

价值四：聚焦
始终聚焦于企业成长的关键人物——企业老板
每场课程都是聚焦上百位3000万到500亿规模的企业老板，共商企业的资本之道。

价值五：高实战
我们只传播听完就可以拿来用的落地操作性极强的金融策略和战略方法！
一般企业都是5~30%的增长，但成功的企业一定是裂变式的倍数增长；
如果一家公司在发展的阶段从来没有出现过三至五年的裂变式的倍数增长，这家公司在行业内根本就立不起来！！
企业想更成功，光靠战术性的打法还远远不够，必须要有顶层设计，使用资本运作和战略能力！没有资本运作能
力，你发现“巧妇难为无米之炊”，企业一直在激情与困境中徘徊！没有战略能力，你看起来什么都懂，但却无法
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推动企业大规模前进.

会议嘉宾会议嘉宾

如果有人：9年时间（零成本收购15家行业前几名的公司），你愿意向他学习吗？

如果有人：拥有16年大型国企、500强企业的咨询服务经历；当我们还在用传统方法研究企业呈成百分比增长时；
他不仅自己做：同时还帮助众多中小企业用金融战略模式快速实现几倍、几十倍的增长！你愿意向他学习吗？

如果有人：零成本创业，成为：互联网、高科技、芯片、房地产等多个行业的佼佼者，你愿意向他学习吗？

如果有人：零成本收购一家行业细分市场排名第一的高科技公司，三年后以27倍的高价卖出；同时他创办的电子商
务运营公司，一年半时间从注册资金100万，做到9个多亿的营业额，你愿意向他学习吗？

如果有人：曾经为43个行业做过资本运作及战略咨询服务，亲自为100多个行业做过调研，并且他创办的课程使得
多个银行行长及众多省市首富前来参加，你愿意向他学习吗？

他就是：金融战略专家、企业实战家：翟耘锋先生！他就是：金融战略专家、企业实战家：翟耘锋先生！

他辅导福建某机械制造公司，3年业绩从15亿做到60亿；成为行业第一品牌！

他辅导上海某服饰公司3个月时间，公司从5个亿提升到价值20亿，直接进入上市辅导！

他辅导上海某办公设备租赁公司，3年从600万做到5个多亿，成长85倍！

他辅导深圳某水处理设备公司，2年从600万提升到2个多亿，成立35倍！

他辅导惠州金属处理公司，2年从300多万做到3个亿，成长100倍！

会议门票会议门票

【会议时间】2016年11月26-27日

【会议投资】原价：19800元，现阶段报名享受超值震撼价1000元/人；双人1900元（包含两天中餐）

【会议地点】深圳市龙岗区中海凯骊酒店二楼

 

活动家 

成都云数海量智能科技有限公司 

2016年10月26日
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