
5月21号深圳《融资包装与上市并
购》总裁峰会

尊敬的  先生/女士，您好！

5月21号深圳《融资包装与上市并购》总裁峰会将于2016年05月在深圳召开。

会议通知会议通知

雷军说任何一个大公司的成功一定满足以下三点：
1、一定要有巨大的市场需求；
2、要找到一群超级靠谱的人；
3、相比同行，要有一笔永远都花不完的钱。
雷军作为一个颇具战略眼光的企业家，把握住移动互联网及智能机的机会，以智能手机为终端布局了一个巨大的移
动互联网平台和建立完善的智能硬件的生态链，布局完再在上面做增值服务收费。
大老板赚钱只有一半让别人看得懂，小老板赚钱所有人都看得懂。

同样的经济环境，为什么中小企业比世界500强经营的更加艰难？
◎企业盈利模式过于简单，靠产品一买一卖赚取差价！（仅仅这一条90%的企业已经中枪了）
特点：企业盈利的方式过于单一；赚钱的方法你的朋友、发小、甚至是公司的保安都知道；那么竞争对手想要模仿
你，超越你实在太容易了！！！
（随着同行对手越来越多，市场经竞争越来越激列；传统的“低买高卖”、“信息不对等”、“模仿、山寨、低
价”等方法已经不能满足今天瞬息万变的市场）

同样是经营企业：我们简单看看优秀企业的盈利模式？
某知名世界500强，洗化行业！经营方式如下：
1、在中国广州有生产企业(A公司)，生产产品之后，不会直接卖掉【赚一笔生产利润】
2、成立一家专门的销售公司（B公司），专门销售A公司的产品，但不会直接收货款【赚一笔销售利润】
3、成立一家专门处理税务的公司（C公司），在特殊时期、特殊的地域，对于税收的优惠有很大的不同！专门处理
B公司的税务【赚一道税收利润】
4、成立一家外汇公司，利用人民币与美元之间的汇率差【赚一笔汇率利润】
5、将赚钱的财富在美国的上市公司转一圈；若市盈率为30倍，1个亿的利润瞬间变成30亿【赚一笔资本市场利润】

如果在我们的行业中，你的企业才赚一道钱；别人挣了5道钱！如何竟争？？？这是值得我们每一位企业家深思的问
题！

Ø如果有人：9年时间（零成本收购15家行业前几名的公司），你愿意向他学习吗？
Ø如果有人：拥有16年大型国企、500强企业的咨询服务经历；当我们还在用传统方法研究企业呈成百分比增长时；
他不仅自己做：同时还帮助众多中小企业用金融战略模式快速实现几倍、几十倍的增长！你愿意向他学习吗？
Ø如果有人：零成本创业，成为：互联网、高科技、芯片、房地产等多个行业的佼佼者，你愿意向他学习吗？
Ø如果有人：零成本收购一家行业细分市场排名第一的高科技公司，三年后以27倍的高价卖出；同时他创办的电子
商务运营公司，一年半时间从注册资金100万，做到9个多亿的营业额，你愿意向他学习吗？
Ø如果有人：曾经为43个行业做过资本运作及战略咨询服务，亲自为100多个行业做过调研，并且他创办的课程使得
多个银行行长及众多省市首富前来参加，你愿意向他学习吗？
他就是：著名金融战略专家、企业实战家：翟耘锋先生！
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Ø他辅导福建某机械制造公司，3年业绩从15亿做到60亿；成为行业第一品牌！
Ø他辅导上海某服饰公司3个月时间，公司从5个亿提升到价值20亿，直接进入上市辅导！
Ø他辅导上海某办公设备租赁公司，3年从600万做到5个多亿，成长85倍！
Ø他辅导深圳某水处理设备公司，2年从600万提升到2个多亿，成立35倍！
Ø他辅导惠州金属处理公司，2年从300多万做到3个亿，成长100倍！

我们简单看几个翟耘锋翟总亲自辅导的案例解析：我们简单看几个翟耘锋翟总亲自辅导的案例解析：
《案例1》融资能力大于融资渠道，用“A”表示，敬请谅解！
A企业有400多家供应商（瓶盖。瓶身、标签等）。现在急需2000万短期周转资金，如果找银行贷款，短期内很难拿
到资金，于是想到一个办法---向上游融资：将供应商召集到一起，告诉他们，公司在准备在三年内上市，现在要优
化供应体系，每个行业只挑选一家供应商，未来三年只跟这一家合作。每家供应商先交标书与标金，经评审小组审
核，中标者签三年和合同，标金转为定金；未中标者，标金全部退还，三年以后再合作！
供应商都纷纷交来标金，2万到20不等。结果总共收到5700万，整个过程只用了半个月时间！
三个月后，公司资金已正常周转，于是公布哪些供应商中标，哪些未中标，中标的欢天喜地，未中标的希望再考
虑，不要退钱！他们以为该企业在优化供应商，却不知道，人家只是玩了一个融资的游戏！
《案例2》5万元运作10个亿太阳能发电站的真实项目，不便直接提该企业的名字，用“A”表示，敬请谅解！

背景环境介绍：背景环境介绍：
A老板是某上市公司的副总裁，该上市公司：主营大中型发电设备（以出口为主），受到金融危机及国际行情不太
景气，经营不是很好。于是A老板，想运用资本运作的方式收购该上市公司。当设计了很好模式，在深入谈判的过
程中，由国资委界入，只好放弃此计划。

方案设计:方案设计:
由于A老板对太阳能发电行业非常熟悉，具体方案设计如下：
一、A老板投资5万，注册了100万的公司，占5%的股份，主营业务做：太阳能发电站设备的代理。
二、逆向操作，找到政府谈，要投资10亿建太阳能发电站项目支持当地经济发展；于是得到政府积极支持，出具了
文件，同时所发电能并入电网销售。
三、A老板拿着政府文件，找HK香港公司融资；HK香港公司要对其该项目进行3笔投入：（1）投资95万，做实A老
板的主体公司。（2）投资2000-5000万，用于建议太阳能发电站项目的定金。（3）10亿规模发电站建成之后，并
且所发电能并入电网销售时。才将10个亿全部投过来，双方很快达成合作。
四、找上市公司承建10亿规模的太阳能发电站，预付定金2000-5000万，将电站建成之后，并且所发电能并入电网
时付清全款。

项目实施结果：项目实施结果：
两年时间建成，A老板成功从5万元变为5000万，增长1000倍。
项目建成后，还可以利用项目融资、发行私募债、发行信托一系例的金融工具，运作更多的项目。
3个亿人民币
《案例3》零成本（一分钱不花）融资3个亿建五星级酒店的真实案例，不便直接提该企业的名字，用“A”表示，
敬请谅解！
  A公司想在荷兰花（约3000万欧元）在当地建一家五星级酒店，和众多的企业家老板一样，A公司也想用资本运
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作、用融资的方式去解决3个亿的资金瓶颈。由于是境外投资，融资难度自然比一般项目要大的多；结合A公司的资
源，设计了一套独一无二的融资模式如下：
  A公司运用自身众多的资源，零成本收购一家律师事务所、一家会计师事务所；（为继续往下的运作，解决法律与
税务方面的问题）；在荷兰成立一家高科技公司，在香港成立一家移民公司，为客户办理荷兰的技术移民。
 （1、30万欧元帮一个客户办理技术移民。2、同时为客户全家免费移民。3、客户所支付30万欧元的移民费用以荷
兰高科技公司发工资的形式，5年内全部返还。）
  运用这种方式，A公司只需要找到100位荷兰移民的客户就解决了3000万欧元的资金问题；酒店建成之后。即可用
酒店经营利润来支付移民客户每月应返还的金额。而且所成立的高科技公司在荷兰政府还有相应的补贴。
 移民客户相当于免费移民,比专业的移民公司更具有优势，A公司一时间拥有大量的移民客户，解决了3000万欧元的
资金问题；而且没有任何的资金成本。

结论：结论：
1、资本运作与拥有钱的多少没有关系，与弄懂钱背后运作的规律有关。
2、企业不一定缺钱才想到融资；但企业只用自己的钱永远做不大。

如果你也想企业做到以下结果：如果你也想企业做到以下结果：
一、运用融资模式推动企业发展，成为行业冠军？？
二、设计金融模式，不用自己的资金做企业？
三、快速低成本的融资？
四、设计一套股权分配机制让企业自动运营？
五、如何打造公司银行，持续拥有现金流？

请参加：2016年5月21号深圳《融资包装与上市并购》总裁峰会：请参加：2016年5月21号深圳《融资包装与上市并购》总裁峰会：

1，低成本快速融資之融資策划及金融工具组合运用（保理融资、授信融资、供应链融资，承兑汇票融资，上下游融
资等组合运用快速化解融资问题）；
2，教你传统企业如何结合金融模式不花钱把企业做大做强，让企业发展从此不再受资金瓶颈的制约；
3，现场辅导你设计股权方案，教你如何规避股权陷阱及法律风险；
4，模式创新，优化原有的商业模式
（植入金瀜模式，跳出传统的企业生产和营销思维，借助金瀜和資本的力量创新最具竞争力的产瀜结合模式）
5，如何利用股权吸引人才创收效益以及如何签订股权协议书；
6，股权什么时候分，分多少，分给谁?分总公司如何配股、新老股东如何配股以及如何把分错的股份收回来？

看看参加过的人怎么说：看看参加过的人怎么说：

艾云康医疗科技有限公司董事长  韩思宇
通过学习，我学会企业结合资本运作来落地。用翟老师的方法帮助一家医院用一个晚上修改商业计划书，成功融资
2000万。通过不断地在财智领袖系统里做教练，相互学习和交流，同学帮我链接到了技术团队的资源，使自己的企
业的研发能力得到快速提升。感恩老师！感恩财智赢家！感恩同学

北京青青服饰董事长  王有川
翟耘锋翟总的这些理念和知识，让我从实业公司操盘手变成股份投资型公司操盘手。

深圳海德能水处理设备有限公司总经理  吴威
我记得刚认识翟老师的那天，他跟我说过：放开自己才能发展。老师的话，激励我扩大了格局，在过去一年里，参
加了财智赢家各期课程和活动，收获很大，现在已经业绩增长10倍，成为行业真正的领导品牌。

河南省凯德置业总经理  李岳徽
在上翟耘锋老师课之前企业发展遇到了瓶颈，我是带着问题来拜师。通过系统学习，我得到了方法和信心，从重
塑信用系统开始，运用一系列融资工具，让企业重生！按照翟老师的指导，我公司在深圳前海挂牌成功，非常感
恩！

广州市行指信息科技有限公司董事长  陈爱源
感谢翟老师对我说：“不要用战术的勤奋掩盖战略的懒惰”。让我醒悟，感恩我自己，能认识翟老师。感恩翟老师
帮助企业业绩迅速提升，盈利提升，懂得运用收购并购之术让我企业短时间内走上公司上市，我还在财智领袖系统
里认识很多有能量的人，打开了我人脉之门增加了我的有缘人。我会用翟老师教的战略打造全球最大的O2O平台。
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深圳财智汇投资股份有限公司董事长  李东亚
翟老师不但让我学会了如何用金融的工具来助推企业，还让我懂得了如何用商业模式去设计企业，更让我知道了如
何用系统的力量去发展企业，协同发力，共创辉煌，我爱财智领袖系统这个圆了无数企业家梦想的平台，感谢翟老
师！

关爱集团总裁  张晋玮
实践健康事业23年，曾服务过多国元首。在学习期间就有同学拿1百万合作。其后又有人出资一千万合作，并成功
与十期牛翠霞会长创办的阳光医疗集团成功签约运作项目。在担任教练团长期间，有一位伟大的贵人自愿无条件的
先捐赠五千万元，支持“关爱自筑健康”事业！尔后又准备十亿以上的资金谈合作！我非常感恩伟大的翟耘锋老
师！更加感恩财智赢家一路共同学习成长的家人们！

天津罗莱家纺总经理  邓凤卓
世界已经从农耕时代、工业时代、注意力经济时代，发展到现在的资源整合时代，即财智时代。财智控股集团通过
课程培训将企业战略和资本运作的顶层设计方法给到了中国的企业家，让大家从一个全新的角度去认知和把控自己
的企业，是中国企业成为行业冠军的真正推手！拥有共同梦想和价值观的企业家共同建立了更大的企业联盟系统，
成立了协同力商会，企业相互走访，解决了很多企业的具体问题，同时我们也有项目落地路演，真正把学到的融投
资知识，金融商业模式等在企业内部落地了。财智赢家改变了我，影响了我，点燃了我的梦想！

 

会议门票会议门票

300元/人，包含中餐跟茶点

活动家 

成都云数海量智能科技有限公司 

2016年6月7日
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