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提纲

• 从 Solgan 聊小密圈的演进

• 从用户需求聊小密圈的功能选择



小密圈是什么

• 内容创作者连接粉丝、知识变现、社群管理的工具

• 任何从事创作或艺术的人，例如艺术家、音乐家、摄影师、工匠、演
员、动画师、设计师、作家等，只要能获得一千位铁杆粉丝，就足够
生计无忧，自由创作

• 连接一千位铁杆粉丝

• 再直观一点……



Slogan V1：小圈子，更亲密



Slogan V2：移动协作利器



Slogan V3：开心工作，安心分享



可能的转型选择

私有通讯 网课工具 社群工具



Slogan V4：连接一千位铁杆粉丝











与其死磕，不如转身



关于付费知识社群

• 为什么要做社区／社群

• 内容付费中「离钱近，离人远」的观点

• 小密圈：用户之间的连接，可以创造出更多价值



关于发现

• 为什么小密圈没有「发现」功能

• 为什么从应用市场下载了小密圈，空空如也，很难使用

• 小密圈：该相遇的总能相遇



关于传播

• 又小又密，怎么传播

• 小密圈：越有门槛，越有价值，越能传播



关于图文混排

• 为什么不做精美的图文混排

• 小密圈：降低仪式感



关于粘性

• 为什么小密圈里不增加群聊功能，尽量让用户留在 app 里

• 小密圈：该走的就会走，用户会用最合适的工具完成自己的事



关于审核

• 为什么用户可以自主建立圈子而非预审

• 为什么圈子/用户名可以重名

• 小密圈：用户只会给我们十秒钟



关于扫码

• 为什么在小密圈内部的二维码都需要到微信打开

• 小密圈：为有源头活水来



与其更好，不如不同



下一步要做的

• 价值判断机制（圈子的价值、用户的价值、用户对某个圈子的价值）

• 传播力的进一步提升（带二维码的图片、嘉宾机制的优化等）

• 圈主的工具（二维码分析工具、二级分销工具等）

• 给圈主更多的信息展示能力（音频、视频、GIF 等）

• 小程序第三方托管

• 开放 API



用魔鬼细节堆出用户粘性



与其死磕，不如转身
与其更好，不如不同




