
基于Beacon网络的场景移动营销平台

商业计划书



蜂巢天下—基于Beacon网络的场景移动营销平台

生活服务商家优惠
(餐饮/娱乐/美业/电影/酒店等)

大型综合商场优惠

品牌优惠/营销

第三方App应用

Beacon网络

场景移动营销平台

……

微信+支付宝+百度

……

……

……
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蜂巢天下—目前已在全国形成规模化效应

30万995个100个

服务商户门店大型综合商场服务城市

18.3万

铺设点位
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市场机会

市场机会

1

2 4
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本地生活服务市场巨大

本地生活服务商家达1600万，
市场规模巨大；
中国市场大型综合商场数量超
过5800家；（*数据来源于中国产
业信息网）

C端用户市场成熟

BAT等本地生活服务企业、综合
商场需要室内精准位置为用户提
供精准服务；

移动营销爆发式增长

中国移动营销费用超过千亿市
场，并且每年以超过50%增长
率在增长；（*数据来源于全球知名
的市场研究机构eMarketer）

移动营销市场迎来井喷式发
展，场景移动营销成为新的
增长点；

数据来源于全球知名的市场研究机构eMarketer、CNNIC

市场需要室内精准位置

2015中国手机网民人均每天
上网超3.8小时；

中国手机网民规模达6.2亿。

75.0%的城市人数定期去逛商场，
40.9%的人至少一周去一次；
（*数据来源于中国投资参考）
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国内暂无公司提供全国性的室
内精准位置服务；



行业痛点

商 户

行 业

 线下营销成本高，效果差；
 营销效果无法信息化，无法对营销效果分析；
 市场需要线下精准营销服务，提升营销效果；

 O2O行业无法获取用户室内精准位置数据，为用户提
供精准线下服务；

 广告主难以精准找到自己的目标客户，针对自己的目
标客户进行精准广告投放并查看营销效果，高效完成
营销需求；

 线下活动参与成本高，用户体验差；
 由于无室内精准位置，无法快速获取

身边场景服务信息；

用 户
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产品与服务
 为企业、大型综合商场、商户提供场景精准营销服务，建立本地商圈内商户点位共享+去中

心化+异业联盟互推体系；

 为广告主提供线下精准广告服务；

室内导航支付

大型综合商场/商户信息 营销活动

优惠信息

优

户

 优惠分发平台根据对场景数据分析，推送场
景内精准生活服务信息

 用户通过微信摇周边、支付、卡券等获取到红
包和身边生活服务信息和广告展示。

精准位置

用户画像消费习惯

用户评价

室内导航

身边精准优惠身边营销活动

台
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红包

红包



场景大数据体系

数据采集

基础运营数据 活动运营数据 其它数据

• 商户信息（位置、商圈）

• 商户规模

• 客流量、日常客单价

• 活动客流量、活动客单价

• 摇一摇数据

• 优惠活动数据、支付数据

• 互联网爬取评级数据

数据处理

数据整合

• 多个数据源整合对接

• 规范数据格式

• 数据清洗

• 数据转换

• 数据挖掘及建模

数据分析
及应用

产品及服务

• 多维度按需定制报表

• 精准投放模型（评估当前及预测未来）

• 商户细分及商户画像

• 商户品牌忠诚度分析

• 城市商圈、商户价值体系

• 跨渠道营销活动推广

场景大数据积累与应用
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客流量数据

顾客每小时进店人数

公众号数据
数据感知采

集技术

分类统计

数据维度

基于数据仓库原理，结构化储存数据

用户触网场景

用户授权信息

地理位置

手机型号等

H5界面用户点击

顾客领取卡券

顾客核销卡券

……

顾客在H5页面的所有数据
…

奖品名称

商户行业

商户登陆信息

顾客支付金额

…

整合各个数据来源不同的

数据，进行清洗、归一化

处理

卡券数据摇一摇数据
页面数据采

集系统
支付数据

摇一摇数据

H5界面曝光 摇一摇数据

通过为商户提供一站式营销工具完善场景营销数据

7



商户行业

高峰客流

高频商户

高客单价商户

活动活跃用户

宝马广告用户

频繁使用卡券

电影券

……

数据结构化 标签管理

用户ID

地域

用户来源、手机型号

曝光、点击、参与

……

购买频次

+

+

微信基础数据
与公众号交互的所

有数据

H5页面数据

……

支付数据

商品类别

活动

……

客流量等其他数据 ……

+

商户分类
综合商户所有
消费行为分析

广告分类
综合用户对广告
点击等行为分析

反映商户广告画像

忠诚度分类
综合用户对产品
粘度行为分析

用户分类
综合用户行为分析

商户画像

客流量

销售额

商户行业

商户用户群体

客单价

……

忠诚用户

普通用户

散客

优质用户

……

用户画像

建立完整的场景数据画像

8



广告主可以登录后台，直观地查看到某商圈签约商户的商户画像以及预计投放效果，直观的判断出营销价值

商圈场景营销可视化应用
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购物广场内部营销可视化应用
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2016

2017

2018

铺设50.9万门店

铺设88.7万门店

铺设139.7万门店

2016

2017

2018

铺设2901家

铺设4816家

铺设5829家

大型综合商场铺设计划 商家门店铺设计划

• 为商户提供精准大数据
分析平台，完善商家优惠
信息精准投放；
• 上线广告投放平台；

2016Q1 2016Q2

• 为第三方应用提供精准室内
位置，优惠信息的SDK；
• 上线行业开发者平台，完善个
性化场景营销；

2016Q3、Q4

发展规划

• 加速网络铺设；
• 完善本地生活服务精准
场景优惠分发平台；
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发展规划 : 基于核心区域铺设Beacon网络，推广场景移动营销平台，为本地生活服务大型综合商场、本地

生活服务商家提供精准场景移动营销服务。



盈利模式

微信支付服务
商返点收入

盈利模式

第三方场景解
决方案收入

场景移动
营销收入

基于大量的签约商户
群，通过发展线下商
户使用微信支付，收
取不低于千分之三的
交易返点；

为企业、大型综合商场、
商户提供线下场景营销
渠道服务，收取移动营
销费用；
为广告主提供场景广告
服务，收取广告费用；

基于点位数据、用户
数据为企业、商户提
供精准室内位置、商
户用户精准数据分析；

上线个性化场景交易平
台，接入第三方场景解
决方案，满足商户个性
化营销需求，收取一定
交易费用；

大数据增值
服务收入
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联合创始人-销售总经理

12年销售管理经验

爱国者集团运营总经理

北京苏宁云商区域销售总经理

核心团队
联合创始人-研发总经理

16年互联网工作经验

10年移动互联网工作经验

窝窝团无线研发部总监

每讯无线研发部总监

关杰

魏一平

10年互联网销售团队管理经验

具有管理超过2000多人的团队经验

窝窝团销售总经理

分众传媒销售区域总经理

周华 创始人 - CEO

联合创始人-产品总经理

7年互联网产品管理经验

窝窝团高级产品经理

搜狐新媒体产品经理

新媒传信-飞信-产品经理

毛磊

5年互联网财务管理经验

7年四大会计事务所审计咨询经验

窝窝团财务部副总监

依生生物财务高级经理

张源
联合创始人-财务总经理
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基于Beacon网络的场景移动营销平台

Thank you

北 京 蜂 巢 天 下 信 息 技 术 有 限 公 司 CEO： 周华

联系电话：15810029666

微信号：huixinlanzhi-1


