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!

未来的营销，不需要太多渠道，只要
让【你+你的产品】进⼊入到客户的⼿手
机，就是最好的营销！   
  
                                  ——⺩王双雄



!

微商密码之《微商三⼤大武器》"

@⺩王双雄



⺫⽬目前市场上我们微商打法混乱 
!

核⼼心打法：强奸朋友圈







为什么你做微商还没赚到钱？"
别⼈人做微商赚到钱？何红娟"
!
⼀一句话："
⽅方向对了，努⼒力才有意义！"
⽅方法对了，努⼒力才有效果！





⽅方向是否对？"
!
昨晚杜⼦子健⽼老师"
!



前段时间跟薛蛮⼦子 





《微商三⼤大武器》



!

第⼀一⼤大武器：个⼈人号营销⻩黄⾦金公式"



!

第⼆二⼤大武器：公众号营销3个⼤大招"



!

第三⼤大武器：微信群营销3⼤大法宝"



⼀一般⼈人怎么做？"
!

发⼲⼴广告+推销产品=强奸朋友圈



记住："
!
没有⼈人喜欢被推销，但所有⼈人都喜欢被
勾引！



结果："
1、被删"
2、被屏蔽"
3、被朋友骂



怎么办？"
!

——100%站在客户⾓角度思考问题，深
⼊入了解他们的100个痛点！



⼀一句话"
!
《朋友圈运营四字真经》"
            "
 ——提供价值



为什么要提供价值？"
1、朋友圈刷屏的时代已过去（卖⽅方市
场）。"
2、朋友圈提供价值的时代已到来（买
⽅方市场）。"



!
!
闻⾁肉⾹香"
喝⾁肉汤"
来吃⾁肉"



3、所以，你必须提供价值！"
!
闻⾁肉⾹香，喝⾁肉汤的时代已经过去，你必
须直接让客户来吃⾁肉！"



举例：这个公众号是如何提供价值的 
（w392122）



《微信营销宝典》
零售价：8千元



⻩黄⾦金公式："
!

!
个⼈人号营销=80%提供价值+20%销售产品"
!

!



!
如何提供价值？"
《客户最关⼼心的100个问题》"
!
①⾃自⼰己：每天回答⼀一个问题"
②借⼒力：韩熙美妆公众号"



举例：⺩王通、秦刚







时间

1、连续100天 
团队《100天微爆炸⾏行动》 
!

2、100天会产⽣生波的叠加 
1）量变到质变 
2）⼀一⽶米宽，⼀一千⽶米深 
3）爬⼭山+荡秋千



举例

双雄会董桂容、吴汉敏、李⽂文东。



普伟集团



20%销售产品"
⼀一般⼈人怎么销售产品？"
!

1、⻩黄婆卖⽠瓜，⾃自卖⾃自夸"
2、结果如何？



怎么办？"
!

——100%站在客户⾓角度，深⼊入了解客
户的100个痛点！



OK，即使你很好的说出了产品的好处
和感觉。"
客户还是不会购买！"
为什么？"
!



因为——不相信！



客户购买⼼心理2："
客户永远不会相信商家，因为商家要赚
他钱，跟他站在对⽴立⾯面。"
客户永远相信客户的评价！"
!
所以，⼀一句话："
⼀一个客户⻅见证，胜过你的千⾔言万语！"



学员企业：很多微商领袖，请教代理商
如何激活？





如何销售产品？"
!

《80%的⽂文案要来⾃自于客户》"
!

!



这次时间原因，只讲⼩小学⽔水平。"
!
想学更多怎么办？



教1个⼯工具，因很多⼈人想发时没素材"
!

【客户⻅见证群】



!

发原图



!

⼯工具： 
1、锤⼦子便签APP 
2、WPS（可以直接⽣生成图
⽚片） 
3、美图秀秀



什么时候发？ 
!

【5个⻩黄⾦金时间段】 
!

补充：设5个⼿手机闹钟



!

发⼏几条？ 
!

5条



!

!

哪5条？



【发朋友圈4步曲】 
!
1、所在位置（建个⼲⼴广告） 
2、点⻩黄五⾓角星 
3、@10个⼈人 
4、⾃自⼰己复制内容评论⾃自⼰己 
!
!
作业：待会朋友圈写今天最深刻2点收获，@
⺩王双雄



!

!

做微商要有个短号QQ



《微信营销宝典》
零售价：8千元



!

第⼆二⼤大武器：公众号营销3个⼤大招"



现状："
97%的微商没有公众号



1、朋友圈质量下降"
!

2、公众号质量被逼不断提升



3、个⼈人号发朋友圈，每次发最多30%
⼈人看到。"
公众号⽂文章：公众号+朋友圈+微信
群，80%⼈人看到。



4、只有个⼈人号，500好友，发的永远
只是500⼈人看。你的图⽂文信息，他们不
可能帮你转发朋友圈，因为客户是极其
懒惰的！"
!
但公众号⽂文章，⼀一键转发！"
移动端营销，转发才是关键！



5、微商⼤大代理，团队⼤大了，⾮非常头
疼，每天盯着个⼿手机，眼睛都快掉出来！

⼩小代理有什么事都来问她。"
我遇到太多这样例⼦子！"
1）公众号可帮洗脑"
2）帮培训"
3）设置⾃自动回复"
4）设置《企业100问》的资料库"



6、公众号=域名"
!

例：360域名



7、公众号的移动版正在内测



你为什么没开通公众号？"
1、⾃自摸成习惯"
2、害怕搞不定



公众号好处"
!

1、朋友圈图⽂文没法转发"
2、没转发没新粉"
3、公众号可以转发"
4、可以积累⻥鱼塘



举例："
弟⼦子班⺩王燕，"
做微商才3个⽉月，"
通过公众号成交200个代理



因为她做的那个净颜梅的产品，她做了⼀一个净颜
梅⻓长尾词的公众号，还是认证的。然后3个⽉月
来，每天坚持发⽂文章，开始每篇⽂文章就⼗十⼏几⼈人看，
到后来⼏几百⼈人看，到后来⼀一篇好的⼏几千⼈人看。"
!
然后她⽼老公⼜又帮她把公众号的装修（⾃自定义菜单）
做的还可以，⾥里⾯面很多⽤用了净颜梅产品后的客户
案例、客户⻅见证。



举例：好友玩⻋车教授









举例：电级的⽻羽⽑毛球公众号，主动+被
动吸粉40万粉丝。"
!
他还不发展代理，只是在这个公众号上，
经常发⽻羽⽑毛球运动的干货，顺便卖卖运
动服，每个⽉月赚的钱超出你的想象！



《微信营销宝典》
零售价：8千元



你为什么没开通公众号？"
1、⾃自摸成习惯"
2、害怕搞不定



!

!
⽅方法⾮非常简单，只是你不知道⽽而已！



1、个⼈人也可以注册公众号"
!

2、关于公众号认证的那些事⼉儿"
!

1）认证300元"
2）怎么过认证？"
3）个⼈人号以后应该会开放认证"
4）认证是唯⼀一选择吗？"





3%的微商有公众号，怎么运营？"
绝⼤大部分只有⼀一种打法"
!

1）隔个⼗十天半个⽉月才更新⼀一篇⽂文章。"
!

2）基本80%的⽂文章都是产品⼲⼴广告，
20%的⽂文章还是转发的娱乐新闻。



现在公众号是⼀一个绝佳的机会，什么机
会呢？"
!
⽽而现在公众号也⾯面临这样⼀一个时机，因
为搞的⼈人少，所以只要你搞就会有胜算！
跟当初的朋友圈刷产品⼀一样，只要你刷，
就有胜算！



!

公众号营销3个⼤大招



第⼀一个⼤大招："
每天⼀一篇干货⽂文章分享



1、每天你得在⼀一个固定的时间，⽐比如
晚上6点半，发出来这篇干货⽂文章。"
2、干货⽂文章指的是对客户有价值的⽂文
章，如果不懂。"
3、我教你⼀一招，就发：《客户最关⼼心
的100个问题》，你每天解答1个问
题，就是1篇干货⽂文章。"



4、⽂文章可以是你原创，也可以借⼒力：
转载好的⽂文章。"
!
举例：向上微营销，被⽆无数⼈人转载，有
良⼼心的VS没良⼼心的。



举例：弟⼦子班⽼老爽



他经常每天写⽂文章，就是解答他的⽤用户最关⼼心的
100个问题。"
!
⽐比如，⼩小⽶米的《参与感》的三三法则是什么？"
!
周鸿祎《我的互联⺴⽹网⽅方法论》中提到的⺴⽹网络营销
3个规律？"
!
这些全是他客户最关⼼心的100个问题。



第⼆二个⼤大招："
发⽐比写重要10倍 



为什么你⽂文章阅读量少？"
!
不是你写的不好，⽽而是你发的太少！



⾃自⼰己发："
把每篇⽂文章发到你100个微信群，100
个Q群，所有朋友圈。



借⼒力发："
借⼒力⼤大公众号：只要那个⻥鱼塘有你的⻥鱼，
你就给他钱，让他帮你转发你写的好的
软⽂文。"
借⼒力⼤大个⼈人号：只要那个⼤大V有你想要
的粉丝，你就给他钱，让他帮你转发你
的软⽂文、推荐等。"
!



第三个⼤大招："
互动⽐比发重要10倍 



互动才能产⽣生成交"
!
常在河边⾛走，哪能不湿鞋。既然湿了鞋，
不如洗个脚。既然洗了脚，不如洗个澡



怎么互动？"
安排1个⼈人24⼩小时回复公众平台后台的
问题咨询"
!

做到3分钟内回复"
!
回复的⺫⽬目的是为了引导成交



对⽅方看你⽂文章产⽣生信任，好不容易有点
意向咨询你，结果公众号后台⼀一周后才
回复，早错过乘热打铁成交时机！



举例：玩⻋车教授做了哪3件事情？



公众号运营多久才会产⽣生巨⼤大效果？"
如⺩王燕，3⽉月。"
!

!

答案：100天！



!

第三⼤大武器：微信群营销3⼤大法宝"



成功⼼心锚 
每⼀一个秘诀只需要做到五个字 
!

——【狠狠的执⾏行】



《微信营销宝典》
零售价：8千元





《微商实战尖货宝典》（零售价：¥680）



《微信营销宝典》+《尖货宝典》
怎么获得？ 
1、直接⼈人民币8千+680=8680元购买 
2、加第⼀一款微商⼩小酒xmx7139，⽽而后
截图给我，即可获得。 
3、不过，免费名额有限，只限前100
⼈人，100⼈人后⽴立刻恢复原价8680千元，
⼿手慢么有！





有问题咨询： 
加微信或Q  
392122



!

!

机会不是天天有，该出⼿手时要出⼿手！



给你1分钟时间快速办好"
已经办好的，告诉我！"
!

之后我讲最后1件事情！



!

我10年来学了总计价值125万的各类精品培训
课程。"
有三句话对我⼈人⽣生影响巨⼤大！"
送给⼤大家！



⽤用笔写下来

第⼀一句 
!

停⽌止⾃自摸，寻找教练！



第⼆二句 
!

天才就是重复次数最多的⼈人！



第三句 
!

只要相信，⼀一切皆有可能！



!

   今天价值巨⼤大，待会⾃自愿打赏，⾃自
⼰己估值，红包来者不拒！



亲爱的，若有缘，课堂再⻅见！  "
谢谢⼤大家，我爱⼤大家！




